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1. สมรรถนะรายวิชา 

    1. กําหนดวัตถุประสงคในการสงเสริมการขาย 
    2. เลือกใชเครือ่งมือในการสงเสริมการขายที่ตรงกับกลุมเปาหมาย 
                                                      3.  สามารถวัดผลการสงเสริมการขาย 
 

2. คําอธิบายรายวิชา 
   ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับความหมายและความสําคัญของการสงเสริมการขาย    วัตถุประสงค 
              ของการสงเสริมการขาย    กิจกรรมที่ใชในการสงเสริมการขาย     การสงเสริมการขายที่มุงสูผูบริโภค  
              การสงเสริมการขายที่มุงสูคนกลาง     การสงเสริมการขายที่มุงสูพนักงานขาย   การวัดผลการสงเสรมิ 
              การขาย ปญหาและอุปสรรคในการสงเสริมการขาย    

 
3.  วัตถุประสงค  1. ความรู ความเขาใจการสงเสริมการขาย 
                                         2. สามารถเลือกรูปแบบการการสงเสริมการขายไดอยางเหมาะสม 

3. มีทักษะในกิจกรรมการสงเสริมการขาย   
4. เห็นคณุคาและมีเจตคติที่ดตีอการการสงเสริมการขาย 

 
 

 
 
 
 
 



4. เนื้อหาวิชา 
 

สัปดาห เนื้อหาสาระ กิจกรรมการเรียนการสอน 
 

จํานวนคาบ 

1 การปฐมนิเทศ 
ความรูทั่วไปเกี่ยวกับการสงเสริมการขาย 
- ความหมาย และความสําคญัของการสงเสริม 
  การขาย 
- สวนประสมทางการตลาดกับการสงเสริมการขาย 

 

แนะนําการเรียน คําอธิบาย
รายวิชา ช้ีแจงเกณฑการ
ประเมินผลการเรียน 
- บรรยาย 

3 

2 - การกําหนดวตัถุประสงคในการสงเสริมการขาย 
- ปจจยัที่เกีย่วของกับการสงเสริมการขาย 
- ปญหาและอปุสรรคในการสงเสริมการขาย    
- จรรยาบรรณในการการสงเสริมการขาย 

- บรรยาย 
- แบงกลุมอภปิราย 
    นําเสนอหนาชั้นเรียน 

3 

     3 เครื่องมือที่ใชในการสงเสริมการขายไปสูผูบริโภค 
- กิจกรรมสงเสริมการขายที่มุงสูผูบริโภค 
  1. หีบหอ                 2. การใชตัวอยางสินคา  
  3. คูปอง                  4. การลดราคา 

- บรรยาย 
- แบงกลุมอภปิราย 
    นําเสนอหนาชั้นเรียน 

         3 

     4 - กิจกรรมสงเสริมการขายที่มุงสูผูบริโภค 
  5. การรับประกันคืนเงินใหกับลูกคา 
  6. ของแถม 
  7. การแขงขัน , เกมส 
  8. การชิงโชค  , เปดรับโชคทันที 

- แบงกลุมอภปิราย 
    นําเสนอหนาชั้นเรียน 
- บรรยายสรุป 
 

         3 

     5 - กิจกรรมสงเสริมการขายที่มุงสูผูบริโภค 
   9. แสตมปการคา 
 10. ขอเสนอพิเศษ 
 11. การเพิ่มปริมาณสินคาฟรี 
 12. การจัดแสดงสินคา 

- แบงกลุมอภปิราย 
    นําเสนอหนาชั้นเรียน 
- บรรยายสรุป 
 

         3 

     6 - กิจกรรมสงเสริมการขายที่มุงสูผูบริโภค 
  13. การสาธิตการใชสินคา 
  14.การสงเสริมการขายคูกบัสินคาอ่ืน ๆ  
  15. การสงเสริมการขายประเภทอืน่ ๆ 

- แบงกลุมอภปิราย 
   นําเสนอหนาชั้นเรียน 
- บรรยายสรุป 

         3 



สัปดาห 
 

เนื้อหาสาระ กิจกรรมการเรียนการสอน 
 

จํานวนคาบ 

     7  เครื่องมือที่ใชในการสงเสริมการขายไปสูคนกลาง 
- กิจกรรมสงเสริมการขายที่มุงสูคนกลาง 
  1. การฝกอบรมพนักงานขายของพอคาคนกลาง 
  2. การชวยเหลือทางดานโฆษณาและสงเสริมการ 
      ขาย 
  3. การใหสวนลด 
  4. การจัดแสดงสินคา 
  5. เงินซื้อเพิ่ม 

- แบงกลุมอภปิราย 
    นําเสนอหนาชั้นเรียน 
- บรรยายสรุป 
 

         3 

     8 เครื่องมือที่ใชในการสงเสริมการขายไปสูคนกลาง 
- กิจกรรมสงเสริมการขายที่มุงสูคนกลาง 
 6. การใหสินคาฟรี 
 7. การใหรางวัลแกพนักงานขายหนาราน 
 8. การแขงขันและโบนัส 

- แบงกลุมอภปิราย 
    นําเสนอหนาชั้นเรียน 
- บรรยายสรุป 
 

         3 

     9 สอบประเมินผลกลางภาคเรียนที่1/2552           3 
    10 เครื่องมือที่ใชในการสงเสริมการขายไปสูคนกลาง 

- กิจกรรมสงเสริมการขายที่มุงสูคนกลาง 
  9. การแขงขันกันขาย 
10. การจัดประชุม 
11. การสาธิตสินคา 
12. การจัดประชุมรานคา  

- แบงกลุมอภปิราย 
    นําเสนอหนาชั้นเรียน 
- บรรยายสรุป 
 

         3 

    11 เครื่องมือที่ใชในการสงเสริมการขายไปสูคนกลาง 
- กิจกรรมสงเสริมการขายที่มุงสูคนกลาง 
  13. การจัดนทิรรศการ การสื่อสาร ณ จุดซื้อ 
  14. อุปกรณชวยในการขาย 
  15. การสงเสริมการขายในรานคาปลีก 
  16. เงื่อนไขการเสนอขายและการใหสวนลด 

- แบงกลุมอภปิราย 
    นําเสนอหนาชั้นเรียน 
- บรรยายสรุป 
 

         3 

    12 เครื่องมือที่ใชในการสงเสริมการขายไปสูพนักงาน 
ขาย 
- กิจกรรมสงเสริมการขายที่มุงสูพนักงานขาย 

- แบงกลุมอภปิราย 
  นําเสนอหนาชั้นเรียน 
- บรรยายสรุป 

        3 



สัปดาห 
 

เนื้อหาสาระ กิจกรรมการเรียนการสอน 
 

จํานวนคาบ 

 
1.  การฝกอบรม  
2. วัสดุ อุปกรณและเครื่องมอืชวยในการขาย  

 

  

    13 เครื่องมือที่ใชในการสงเสริมการขายไปสูพนักงาน 
- กิจกรมสงเสริมการขายที่มุงสูพนักงานขาย 
  3. การประชมุพนักงานขาย  
  4. การรณรงคใหส่ิงจูงใจแกพนักงานขาย   

- แบงกลุมอภปิราย 
    นําเสนอหนาชั้นเรียน 
- บรรยายสรุป 
 

        3 

14 เครื่องมือที่ใชในการสงเสริมการขายไปสูพนักงาน
ขาย 
-  กิจกรรมสงเสริมการขายที่สูพนักงานขาย 
5. การแขงขัน   6.  การจัดรายการพบปะหรือหารือ 
    ระหวางพนกังานขายกับพอคาปลีก 

- แบงกลุมอภปิราย 
    นําเสนอหนาชั้นเรียน 
- บรรยายสรุป 
 

3 

15 การประเมินผลการสงเสริมการขาย 
- เทคนิคในการประเมินผล 

- แบงกลุมอภปิราย 
    นําเสนอหนาชั้นเรียน 
- บรรยายสรุป 

      3 

16 การประเมินผลการสงเสริมการขาย 
- กรณีศกึษา 
- กิจกรรมฝกทักษะ 

- กิจกรรมกลุม 
- บรรยายสรุป 

        3 

17                        ทบทวนกอนสอบ -  บรรยายสรุป         3 
18              สอบปลายภาคเรียน          3 

 
5.  ชิ้นงานศึกษาคนควา 
     5.1 มอบหมายใหทํารายงานเปนกลุม ๆ ละ 1 ช้ิน 
     5.2 ในการเรียนแตหนวยจะแบงนักศกึษาเปนกลุม ๆ เพื่อรวมกนัศึกษา คนควา อภปิราย สรุปและ 
           ออกมานําเสนอหนาชัน้เรียน    
6 ขอตกลงในการเรียน 
   6.1 เขาชั้นเรียนมีสวนรวม อภิปรายซักถาม และตอบคําถาม แสดงความคิดเห็น 
   6.2 มีสวนรวมฝกปฏิบัติหนาชั้นเรียนฝกปฏิบัติกิจกรรมตามใบงานอยางสม่ําเสมอ โดยมีเวลาเรยีนไมนอย   
          กวารอยละ 80 
    6.3 สงงานและนําเสนองานครบทุกชิ้นตามเวลาที่กําหนด 



7. สื่อการเรียนการสอน 
    7.1  แผนใส 
    7.2 ตัวอยางเอกสาร รูปภาพ กิจกรรมสงเสริมการขาย , รายงานเกีย่วกบักิจกรรมสงเสริมการขายของ    
           นักเรียนรุนพี ่
   7.3.ใบความรู , เอกสารสรุป  
 
8. การวัดและประเมินผล 
     8.1 ความสนใจเรียนและมีสวนรวมในการเรียน           5   คะแนน 

8.2 เวลาเรียน                                                   5   คะแนน 
 8.3 งานมอบหมายกลุมละ 1 ช้ิน(งานกลุมหรืองานเดี่ยว)            20   คะแนน  

8.4 สอบระหวางภาคเรียน         40   คะแนน 
8.5 สอบปลายภาคเรียน          30   คะแนน 
      รวม     100  คะแนน 

         เกณฑการใหคะแนน 
   80-100     4 
   75-79   3.5 
   70-74   3.0  
   65-69   2.5 
   60-64   2.0 
   55-59   1.5 
   50-54   1.0 
   ต่ํากวา  50     0 
 
 9. เอกสารตําราประกอบการเรียนการสอน  
       - หนังสือเรียนการสงเสริมการขาย สํานักพิมพวังอักษร 
       - หนังสือเรียนการสงเสริมการขาย สํานักพิมพเอมพนัธ 
       - ตําราวิชาการโฆษณาและการสงเสริมเสริมการขาย ของรองศาสตราจารย ดร. เสรี วงษมณฑา 
 

..................................................................................... 
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