
ประมวลรายวิชา 
 
รายชื่อวิชา   การสงเสริมการตลาด  
    PROMOTION                
รหัสวิชา    05-021-208 
ระดับวิชา    ภาคเรียนที่ 2  ช้ันปวส. 2 

จํานวนหนวยกิต   3  หนวยกิต 
อาจารยผูสอน                    รุงทิพย  ทองไว     วุฒิการศึกษา บ.ธ.บ. (การโฆษณา) 
 
1. สมรรถนะรายวิชา 
   1. กําหนดเปาหมายในการสงเสริมการตลาด 
   2. เลือกใชเครื่องมือในการสงเสริมการตลาดที่ตรงกับกลุมเปาหมาย 
                                         3. กําหนดรูปแบบการสงเสริมการตลาด 
2. คําอธิบายรายวิชา 
   ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับบทบาทของการสงเสริมการตลาดตอการจัดสวนประสมการตลาด
กระบวนการสือ่สาร        องคประกอบของการสื่อสาร     วิธีการสงเสริมการตลาด  การเลือกตลาด 
เปาหมาย  การกําหนดวัตถุประสงค    การสงเสริมการตลาด   การกําหนดงบประมาณ   การเลือกใช 
เครื่องมือในการสื่อสารการตลาดที่ใหประสิทธิภาพสูง            กฎหมายและจรรยาบรรณที่เกี่ยวของ  
การฝกปฏิบัติในการผลิตส่ือการสงเสริมการตลาด 

 
3.  วัตถุประสงค   

1. รูกระบวนการสื่อสาร 
2. เขาใจวิธีการตาง ๆ ในการสงเสริมการตลาด 
3. เขาใจเลือกใชเครื่องมือการสื่อสารการตลาดใหเกิดประสิทธิผลในการสงเสริมการตลาด     
4. ตระหนกัถึงผลการปฏิบัติตามกฎหมายและมีจรรยาบรรณในการใชส่ือการสงเสริมการตลาด 

            
 
 
 
 
 
 
 



4. เนื้อหาวิชา 
 

สัปดาห เนื้อหาสาระ กิจกรรมการเรียนการสอน 
 

จํานวนคาบ 

1 การปฐมนิเทศ 
บทบาทของการสงเสริมการตลาด 
- องคประกอบของสวนประสมทางการตลาด 
- ความหมาย ความสําคัญ และบทบาทของการ 
  สงเสริมการตลาดที่มีตอการจัดสวนประสมการ 
  ตลาด 
- การกําหนดวตัถุประสงคในการสงเสริม 
   การตลาด 
- วัตถุประสงคในการสงเสริมการตลาดที่ด ี

แนะนําการเรยีน คําอธิบาย
รายวิชา ช้ีแจงเกณฑการ
ประเมินผลการเรียน 
- บรรยาย 
- แบงกลุมอภปิราย 
    นําเสนอหนาชั้นเรียน 

4 

    2 กระบวนการและองคประกอบของการสื่อสาร 
- กระบวนการในการสื่อสาร  
- องคประอบของการติดตอส่ือสาร 
- รูปแบบของกระบวนการตดิตอส่ือสาร 
- อุปสรรคในการติดตอส่ือสาร 
 

          4 

     3 - ปฏิบัติการเลือกใชภาษาเพือ่การสื่อสาร 
  1. ฝกการพูด 
  2. ฝกการเขียน 
วิธีการสงเสริมการตลาด 
- การโฆษณา 
  1. ความสําคัญของการโฆษณา 
  2. วัตถุประสงคของการโฆษณา 
  3. ประเภทของการโฆษณา 
  4. ส่ือโฆษณา 
  5. การสรางสรรคงานโฆษณา 
     5.1 หลักการในการสรางสรรค 

          4 

    



สัปดาห 
 

เนื้อหาสาระ กิจกรรมการเรียนการสอน 
 

จํานวนคาบ 

4   6.ปฏิบัติการผลิตผลงานโฆษณา 
     6.1 การออกแบบโฆษณาสิ่งพิมพ 
     6.2 การทํา Storyboard 

-ผูสอนบรรยาย อภิปราย 4 

5 - การประชาสมัพันธ 
1. บทบาทและความสําคัญของการประชาสัมพันธ 
2.วัตถุประสงคของการประชาสัมพันธ 
3.ภาพลักษณเพื่อการประชาสัมพันธ 
4. กระบวนการดําเนินงานประชาสัมพันธ 
5. ส่ือเพื่อการประชาสัมพันธ 
6. ส่ือมวลชนสัมพันธ 

-ใหนักศึกษาทาํแบบฝกหัด 4 

6 7. ปฏิบัติการผลิตงานประชาสัมพันธ 
     7.1 การเขียนขาวประชาสมัพันธ 
     7.2 การทําแผนพับเพื่อการประชาสัมพันธ  

          4 

7 - การขายโดยบุคคล 
  1. ความหมายและความสําคัญของการขายโดย 
      บุคคล 
 2. ประเภทของการขายโดยบุคคล 
 3. กระบวนการขายโดยบุคคล 

         4 

8 4. ปฏิบัติการเสนอขาย 
   4.1 เทคนิคการเสนอขายสินคาประเภทตาง ๆ 

          4 

9 - การสงเสริมการขาย 
 1. ลักษณะและความสําคัญในการสงเสริมการขาย 
 2. วัตถุประสงคในการสงเสริมการขาย 
 3. วิธีการสงเสริมการขาย 
 4.  กลยุทธในการสงเสริมการขาย 

-ผูสอนบรรยาย อภิปราย 4 

10 5. เทคนิคในการสงเสริมการขาย 
6. ปฏิบัติกิจกรรมเพื่อการสงเสริมการขาย 
     6.1 การจัดแสดงสินคา 

         4 

    



สัปดาห เนื้อหาสาระ กิจกรรมการเรียนการสอน 
 

จํานวนคาบ 

11 6. ปฏิบัติกิจกรรมเพื่อการสงเสริมการขาย (ตอ) 
     6.2 การจัดกิจกรรมเพื่อการสงเสริมการขาย 

 4 

12 กฎหมายและจรรยาบรรณที่เกี่ยวของกับ 
การสงเสริมการตลาด 
- จรรยาบรรณในการสงเสริมการตลาด   

 4 

13  - กฎหมายที่เกี่ยวกับการสงเสริมการตลาด 
  1. พระราชบัญญัติคุมครองผูบริโภค 
      1.1 การคุมครองผูบริโภคดานการโฆษณา   
      1.2 การคุมครองผูบริโภคดานฉลาก   

 4 

14   2. พระราชบัญญัติวิทยุกระจายเสียงและวทิย ุ
      โทรทัศน 
  3. พระราชบัญญัติลิขสิทธิ์ 

-ผูสอนบรรยาย อภิปราย 4 

15 - ปฏิบัติการผลิตผลงานการสงเสริมการตลาด 
   ภายใตกรอบของกฎหมาย 
  1. การฝกเขียนฉลากสินคา 

-ใหนักศึกษาสงตัวแทนแตละ 4 

16 - ปฏิบัติการผลิตผลงานการสงเสริมการตลาด 
   ภายใตกรอบของกฎหมาย 
   2. การฝกเขียนขอความโฆษณา 

กลุมมาเสนองานหนาชัน้เรียน 
 
-ครูสรุปบทเรียน 

4 

17                         ทบทวนกอนสอบ  4 
18              สอบปลายภาคเรียน  4 

 
 
5.  ชิ้นงานศึกษาคนควา 

5.1 มอบหมายใหทํารายงานเปนกลุม ๆ ละ 1 ช้ิน 
5.2 ในการเรียนแตหนวยจะแบงนักศกึษาเปนกลุม ๆ เพือ่รวมกันศกึษา คนควา อภิปราย 

สรุปและมานําเสนอหนาชั้นเรียน 
      
 
 
 
 



 
6 ขอตกลงในการเรียน 

6.1 เขาชั้นเรียนมีสวนรวม อภิปรายซักถาม และตอบคําถาม แสดงความคิดเห็น 
6.2 มีสวนรวมฝกปฏิบัติหนาชั้นเรียนฝกปฏิบัติกิจกรรมตามใบงานอยางสม่ําเสมอ โดยมี

เวลาเรียนไมนอยกวารอยละ 80 
6.3 สงงานและนําเสนองานครบทุกชิ้นตามเวลาที่กําหนด 

 
7. สื่อการเรียนการสอน 
         1. แผนใส 
 2. แผนภูม ิ
 3. ตัวอยางเอกสาร 
 4. เอกสารสรุป 
  
8. การวัดและประเมินผล 

1. ความสนใจเรียนและมีสวนรวมในการเรียน         5   คะแนน 
2 .เวลาเรียน                                                 5   คะแนน 

 3. งานมอบหมายกลุมละ 1 ช้ิน(งานกลุม)                   20  คะแนน  
4. สอบระหวางภาคเรียน             30  คะแนน 
5. สอบปลายภาคเรียน          50  คะแนน 
      รวม     100 คะแนน 

เกณฑการใหคะแนน 
   80-100   A 
   75-79   B+ 
   70-74   B 
   65-69   C+ 
   60-64   C 
   55-59   D+ 
   50-54   D 
   ต่ํากวา  50    F 
 

............................................................................ 
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